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CAHIER DES CHARGES MERCHANDISING PREMIUM

ESTHEDERM

CA MIN de la pharmacie: 30 000€

Emplacement négocié cosmétique premium.

Pas de présence de tablettes, meuble totalement sur-mesure
Une descente entiere impérative.

Au minimum 80cm de largeur

Raccordement électrique a proximité (prise simple)

Rappel colt merch: 7000 euros
Délais d’installation: 8 semaines
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PROCESS MERCHANDISING PREMIUM

Le DR cible une pharmacie ou installer un meuble
Prérequis: 30000€ de CA ou opportunité d’'ouverture
Min 80cm largeur
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Lors de son passage la FCIE récupere les sell-out pour
analyse de performance du merchandising Premium
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Lancement du projet par le service Marketing
aupres du prestataire SINA

Présence obligatoire du CS a l'installation:
Le CS verrouille 'emplacement
+ refait le merchandising produits
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Le prestataire, SINA, prend RDV avec la pharmacie
pour faire la prise des mesures et envoie une le plan
au service Marketing.

Le service Marketing les envoie ensuite pour
validation a la pharmacie, ainsi que le contrat
juridigue (demande de retour des éléments signés)
pour lancement en production.




